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KurzbeschreibungDieser Ratgeber richtet sich an alle Verkufer, und solche, die es werden wollen. Vom Anfnger bis 
hin zum Profi. Oliver Heckar, selbst seit 25 Jahren im Verkauf ttig, erklrt leicht verstndlich, die zurzeit wohl 
erfolgreichste Verkaufstechnik: Emotional-SellingAnhand eines realen Kundengesprches gewhrt der Autor uns 
Einblick in modernste Verkaufsmethoden. Etwas Theorie gepaart mit vielen Beispielen aus der tglichen Berufspraxis, 
vereinfachen den Einstieg in die Welt des zwischenmenschlichen Verkaufens. Unzhlige Tipps und Ratschlge 
ermglichen es jedem, in krzester Zeit, selbst zum Top-Seller zu werden.Wir lernen die 4 Sulen des Emotional-Sellings 
kennen, um sie spter in der Praxis erfolgreich anwenden zu knnen. Oliver Heckar zeigt uns, wie: Aktives Zuhren, 
Lesen der Krpersprache, Story-Telling und Empathie uns in Zukunft helfen werden, noch erfolgreicher zu sein, als wir 
es bisher waren.Aus der Praxis, fr die Praxis! Verkaufen mit Erfolgsgarantie!Sptestens, nachdem Sie diesen Ratgeber 
gelesen haben, werden Sie wissen, wie geil Verkaufen wirklich sein kann KurzbeschreibungDieser Ratgeber richtet 
sich an alle Verkufer, und solche, die es werden wollen. Vom Anfnger bis hin zum Profi. Oliver Heckar, selbst seit 25 
Jahren im Verkauf ttig, erklrt leicht verstndlich, die zurzeit wohl erfolgreichste Verkaufstechnik: Emotional-
SellingAnhand eines realen Kundengesprches gewhrt der Autor uns Einblick in modernste Verkaufsmethoden. Etwas 
Theorie gepaart mit vielen Beispielen aus der tglichen Berufspraxis, vereinfachen den Einstieg in die Welt des 
zwischenmenschlichen Verkaufens. Unzhlige Tipps und Ratschlge ermglichen es jedem, in krzester Zeit, selbst zum 
Top-Seller zu werden.Wir lernen die 4 Sulen des Emotional-Sellings kennen, um sie spter in der Praxis erfolgreich 
anwenden zu knnen. Oliver Heckar zeigt uns, wie: Aktives Zuhren, Lesen der Krpersprache, Story-Telling und 
Empathie uns in Zukunft helfen werden, noch erfolgreicher zu sein, als wir es bisher waren.Aus der Praxis, fr die 
Praxis! Verkaufen mit Erfolgsgarantie!Sptestens, nachdem Sie diesen Ratgeber gelesen haben, werden Sie wissen, wie 
geil Verkaufen wirklich sein kann 


